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Ako byt UspeSnym
realitnym maklérom

A pritom sa z toho nezblaznit?

Jan Pibil, PhD, MBA



Navod, ako d6jst ku cielu a stat sa
uspesnym maklérom, ale zaroven
clovekom, ktory si uziva hojnosti a ma cas
aj na svoju rodinu, konicky, kamaratov,
Sport, cestovanie a vSetko pekné, Co zivot
prinasa.

Chcete sa dozvediet ako?

Kniha ako byt Gspes$ny realitny maklér a pritom sa z toho

nezblaznit?

Vsetky prdva vyhradené



Nieco o mne:

Som vizionar a pracant.

Najprv som robil videoprehliadky
nehnutelnosti v CR a sustredil sa na to, ¢o ini
nerobia, snaZil som sa ist s dobou a riesil to,
co klienti chcu a vyzaduju.

Venujem sa viac ako 17 rokov realitnému odboru, ako
z pozicie realitného makléra, tak manazéra a majitela
realitnej kanceldrie. Som zakladatelom a lektorom VRK
Academy, kde skolim obchodné zruénosti a snazim sa predat
svoje skusenosti a znalosti z realitného odboru. Vediem
timovy aj individudlny kouéing a mentoring. Dalej pdsobim
ako tutor na LIGS University, kde mam na starosti realitny
program MBA a PhD Reality.

Vystudoval som magisterské a doktorandské studium
na LIGS University. Dalej som vy$tudoval kou¢ing na CVUT



a Skolu Feng shui a dalSie kurzy a seminare zamerané ako na
biznis kurzy, tak aj na kurzy osobného rozvoja. Stale sa
snazim vzdelavat sa, pracovat na sebe a ziskavat ako
teoretické, tak aj praktické znalosti.

Mam za sebou cez 750 predajov nehnutelnosti ako
realitny maklér a so svojim timom cez 5 000 predajov
a prenajmov nehnutelnosti.

Som zastanca toho, Ze ¢lovek musi na sebe pracovat
a urobit pre svoj ciel maximum, ale taktiez zaroven mat cas
na seba a svoje okolie, svoje konicky a zaujmy.



Motto.

»Neuspech nas uci byt lepsSimi a silnejSimi. Kto chce
uspiet’, musi vytrvat’ a nevzdat’ svoj ciel “

»Zivot je otazkou priorit.“

Jan Pibil, PhD, MBA
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Ked som sa rozhodol, Ze budem robit pracu realitného
makléra, tak som si vobec nedokazal predstavit, ¢o vSetko
tato praca obnasa a ¢o vsetko musim vediet , aby som sa stal
uspesSnym realitnym maklérom.

Zacal som ako 23 rocny, ked mi na vysokej Skole oznamili, ze
mi bohuZial pre vysoky pocet Ziakov nedaju Sancu ist na
dalsiu skisku a musim studium opakovat. Citil som sa
podvedeny a studium som ukondil.

Pre mna vtedy skoncil svet, svet spravodlivosti. Tomu, v ¢o
som veril — Ze kazdy kazdému pomaha, Ze pravda zvitazi a Ze
toto predsa nie je mozné.

Dnes to vidim ako velké pozitivum, a ako vravim: vSetko ma
v Zivote nejaky zmysel a toto malo zmysel ten, Ze som musel
nastupit do prace a pracovat ako brigadnik. Musel som sa
naucit zarabat peniaze, vazit si hodnotu penazi. Mal som svoj
sen a Siel som za nim.

Ak chcete robit alebo robite pracu realitného makléra a citite
to aj vnutorne, bude z vas vyborny realitny maklér. Ak to tak



necitite, odporucam, aby ste robili inu pracu, pretoze
nebudete nikdy tak uspesny, ako by ste chceli.

uvoD

Cital som desiatky knih o Uspenych fudoch a obchodnikoch, majiteloch
velkych firiem a nadnarodnych spoloc¢nosti. Navody, ako je to vlastne strasne
jednoduché zarobit milidny za par mesiacov.

Vsade vidite, ako ukazuju svoje velké domy, luxusné auta, zbierky Sperkov,
ale toto vietko je velmi pominutelné a moze byt ¢asovo obmedzené.

Cesta k tomuto Uspechu je vsak velmi zdlhava a naroc¢na a ¢lovek musi na
sebe vela pracovat a byt taktiez vytrvaly.

Naozaj Uspesni ludia vac¢sinou zacali od ,,piky” , nemohli sa presadit, neslo im
to. Dostali na hore a potom zase spadli dolu. Nechvalia sa domami a peniazmi
a fudia ich obdivuju za to, ¢o vedia, ¢o dokazali a kolko fudi vedla nich je
uspesnych.



Naozaj Uspesni ludia zostanl sami sebou a dokazu Zit ,,neobycajne obycajny
Zivot”. Toto vysvetlim v dalSich kapitolach. Porovnal by som to s vychodnou
medicinou. Tam je motto, ¢im menej ma lekdr pacientov, tym je lepSim
lekarom.

V zdpadnom svete je to presne naopak. Tu sa lekari chvdlia tym, Ze maju
tisice pacientov. Ale ked' sa nad tym clovek zamysli, tak podla mojho nazoru
je uspesnejsim lekarom ten, ktory vylieéi pacientov a dé im navod, ako Zit
zdravo. Potom potrebuju doktora v momente, ked'si ubliZia, alebo sa im
nieco stane.

Toto plati aj v obchode. Dobry obchodnik je ten, ktory ma dobré referencie
a ludom preda danu vec alebo sluzbu v dobrej viere, a hlavne musi byt
skutocny ,,profik” v danom odbore.

Znovu poviem priklad: Neustdle ma nahdnali rozny finanéni poradcovia, ktori
ponukali investi¢ny program, ako je to Uzasné a kolko penazi sa da na
investiciach zarobit. Taktiez sa vam to stalo? S niektorymi som si dal schddzku
a moja prva otdzka po ich prezentacii a ukazkach ,kolacov” bola: ,, A kolko na
tychto investiciach zarabate Vy?“ Co si myslite , 7e povedali?

,No... ja za¢inam a musi to byt dlh$iu dobu...no... este nie... pretoze....” Tak
som vsetkym povedal, Ze az ked' mi ukazu konkrétne cisla a Cas, za ako dlho
to dosiahli, aby za mnou prisli... NeprisSiel nikto.

A takto je to aj so vzdeldvanim.



Ked som v neskorsich rokoch pisal doktorandsku dizertaénu pracu

o vzdeldvani, tak som Studoval koncepty vysokych $koél. Bolo by potrebné aby
cely systém presiel velkymi zmenami, a potom si myslim, Ze by [udia

v Uspesnosti boli Uplne niekde inde. Pritom musia navstevovat kurzy

a vzdelavat sa dalej, ¢o je samozrejme dobre, ale zaklady by mohli byt lepsie
ajadufam, Ze sa k tomu ¢asom predsa len dospeje.

Nastastie som v neskorsej dobe nasiel vysoku skolu , ktora mala zmysel
a presne mi dala to, ¢o som potreboval a velmi rad ju odporucam dalej, ale
o tom neskor.

Avsak toto je moje krédo, ked' ma finanény poradca radit o financiach
a investiciach, mal by byt Uspesny v danom odbore. Mal by mat skdsenosti
a ukazat, Ze je to naozaj tak. Potom budete radi investovat tak, ako on radi.

Ak prednasam o podnikani a ekondmii, mal by som byt v tomto odbore
Uspesny a potom mébzem radit ostatnym.

Toto plati aj v realitach, ak budete naozajstni profesionali v tomto odbore, tak
budete déveryhodni a ukazZete z vasej skusenosti, Ze to ide a dany ¢lovek Vam
bude doverovat a prislusni nehnutelnost rad cez Vas preda alebo kupi.

K tomuto vedie cesta, ktord moze byt kratka alebo aj dlha. Akd si zvolite, to
zaleZi na Vas samych!



KAPITOLA 1: €o vlastne chcem dokazat v realitach a v Zivote?

Z vlastnej skusenosti som pochopil, Zze praca realithého makléra
je jedna z najzlozitejSich a najnarocnejSich v obchodnom svete.

Co vlastne chcete dosiahnut v realitach a vlastne aj v Zivote?

PreCo sa na to pytam? Ak nemate jasny ciel, budete v jednom
kole a bude alebo nebude sa vam darit.

Pribeh ¢loveka s kokosom:

Sedi domorodec na krasnom ostrove pod palmou a pije z jeho
,uloveného" kokosu bambusovou slamkou, usmieva sa, pozera
a poc€uva, ako more pekne Sumi a slnieCko odraza svoje zlaté
luCe od hladiny mora. Priplava luxusna jachta, vystupi z nej muz,
pride k domorodcovi, prisadne si a pozera sa na tu krasu. Vidi
stovky paliem a hned ho napadne podnikatelsky zamer.Povie
domorodcovi: ,Mam pre Vas obchodnu zalezitost. Mézeme spolu
zacCat predavat kokosy a urobit z toho velky biznis. Budeme



dovazat kokosovy olej do celého sveta, urobime pobocky,
vezmeme ludi a ked to vSetko dokazeme, tak budeme na ostrove
sediet pod palmou, pit z kokosu, budeme sa usmievat a budeme
Stastni.”

Muz sa nanho pozrel a povedal: ,Ale pane, to ja predsa robim
a som Stastny“. Muz skleslo nastupil na jeho jachtu, kde ho
Cakala hromada pracovnych zalezitosti na vybavovanie a plaval
dalej. A muz na plazi pod palmou sa d'alej usmieval, s Cistou
hlavou a kochal sa krasnym morom.

Tento pribeh ukazuje, Ze niekomu k Zivotu sta€i malo, niekomu vela,
niekto chce velké domy a luxusné auta, niekto chce maly domcek
a nemat starosti.

Chcete pracovat 12 hodin denne, soboty, nedele, zarabat miliény
mesacne a byt sami, kedZze manzel alebo manzelka od Vas utecu?
Nemat ¢as na Sport a kamaratov? Potom nastane obdobie, ze telo
povie dost a vSetky peniaze, ¢o ste zarabali, budete davat na
vylieCenie sa? Pozrite sa na uspesnych fudi, ako je Steve Jobs. Ako
dopadli? Obetovali praci véetko vratane svojho zdravia.



Preco to tu piSem?
Je to vlastne aj moja skusenost.

Pred 10 rokmi som mal niekolko pobociek, a robil som aj realitného
makléra a bol som schopny sam predat aj 10 nehnutefnosti za mesiac.
Mal som krasne peniaze, byvali sme v nddhernom mezonetovom byte
v Prahe. Jedného dna o 2 rano, ked som pracoval , mi prislo zle.

Vtedy som to nejako rozdychal a iSiel som spat. Ale zac¢alo sa to
opakovat a zrazu mi prestavalo fungovat telo.

Zvolnil som, chodil k doktorom a po vSetkych vySetreniach mi bolo
povedané, ze je to syndrom vyhorenia.

Zacal som to Studovat a priSiel som na to, Zze mi vlastne dosli baterky.

Proste telo Cloveka stale upozorfiuje, a ked ho nevnimate, tak upozorni
viac a potom este viac a potom ... méze byt neskoro. Za¢al som mat
psychosomatické prejavy.

To su prejavy, Ze telo si vlastne zacne robit, o chce a obcas vas
dostane na lopatky. Ob¢as Vam pride tak zle, Zze nie ste schopny robit
nic.

Jediné ¢o na to pomaha, je to vSetko vnimat a hlavne nie¢o zmenit.

Zacal som o vSetkom premyslat a premysfal som, za ¢im sa stale
nahanam, ked vlastne teraz nie som schopny skoro ni¢oho.

V tento moment som si stanovil ciel, potom som Siel a zo vSetkého som
sa dostal, bez podpornych praskov, ktoré aj tak ni¢ nevyriesia, len
oddialia.



Suvisi vSetko so vSetkym, a preto som zacal na sebe pracovat
z pozicie vzdelavania, iSiel som na potrebné kurzy od time
manazmentu az po staranie sa o mysel a telo.

Urobil som vysoku $kolu a kurzy, ktoré som si chcel vzdy urobit, ako
napriklad koucing. Zac¢al som pracovat viac efektivnejSie a naordinoval
som si €as pre seba, pre rodinu, zaujmy a konicky.

Dnes na dovolenke naozaj dovolenkujem, vypinam hlavu
a nepracujem, alebo velmi obmedzene, vSetci to vedia a reSpektuju to.

Ked ma moje dieta nejaké vystipenie, tak tam som, aj keby som mal
prist o stotisice. PiSem to pretoZe stovky mozno tisice maklérov,
manazérov a majitelov na tom boli rovnako alebo su podobne, a preto
je potrebné vsetko nastavit inak, inak sa z toho mézZete naozaj zblaznit,
ako sa to stalo mnohym uspe$nym fudom.

Peniaze su potrebné a davaju Cloveku aj slobodu, len je potrebné si
nastavit vztah k peniazom.

Ked niekto robi nejaku pracu len kvéli peniazom, ako myslite, ze
dopadne?

Znovu priklad. Ked chcd novomanzelia potomka, viete sami, ze to
vacsinou nejde alebo otehotnenie trva dlha dobu.

A potom, ked' na to prestanu mysliet, zrazu to ide.
Ako je to mozné?
Toto som vela Studoval a venoval sa tomu.

Ked nie€o naozaj chcem a idem za tym, za kazdu cenu, tak sa to
vacsinou nepodari, alebo to dlho trva.

Co sa stane, ked mate nejaky ciel a idete po tom a pracujete na sebe
a rieSite len ciel a ¢o preto urobit lepSie alebo inak?

Ciel sa podari dosiahnut skér.



Ked' realitny maklér bude robit svoju pracu len pre peniaze a mysliet len na
peniaze, ¢o myslite, Ze sa mu stane?

Bude mat referencie? Bude po 2 rokoch tak Uspesny? Ja si myslim, Ze nie.

Dva priklady maklérov

Jeden chce za kaZdu cenu zarabat len peniaze:

Je krasne obleceny, jazdi v luxusnom aute na leasing, byva v luxusnom byte
a plati bud'velky ndjom, alebo vysoku hypotéku.

Co tento ¢lovek musi?

Musi zarabat vela penazi, po dlhsej dobe aj za kazdu cenu. Toto sa prejavi na
jeho obchodoch, nevzdeladva sa a nepracuje na sebe. Bude riesit, len ako na
klientovi zarobit.

Myslite si, Ze to majitel nehnutelnosti nevidi?

Neciti? Da mu dobré referencie?

Druhy maklér?



Stanovi si ciel, ¢o chce robit

- Aku oblast?

- Co chce v tomto odbore dosiahnut?

- Do kedy?

- Urobi si biznis plan.

- Zafne sa vzdelavat a pracovat na sebe.

- Nerobi reality len kvéli peniazom, ale chce si urobit meno, referencie.
- Je proklientsky.

- Snaiisaist s dobou.

- RieSi novinky na trhu.

- KedZe sa vzdeldva a pravidelne sleduje trh, ma aktudlne informacie.

Tento maklér zacina od zacCiatku, ale efektivne. Taktiez ma svoj sen byvat

v luxusnom byte a jazdit luxusnym autom. A tento maklér to dosiahne,
pretoze ak bude takto pracovat, tak bude mat spokojnu klientelu a budd ho
odporucat a pocas x rokov sa vypracuje na $picku medzi maklérmi.

Dal3ia vec je to, 7e tento maklér zostane stale [udsky, a to sa mu prejavi
v jeho osobnom aj pracovnom Zivote.

Je moiné zarabat kopu penazi a mat aj ¢as na seba, svoju rodinu a konicky?

Moja odpoved je ano.

Aky ma byt realitny maklér, aby dosiahol tspech?

Realitny maklér by mal mat taktieZ nad rémec zoznamu velki empatiu
a klientov vnimat. Ak takyto budete a nebudete sa sustredit len na zardbanie
penazi, ale naopak, na seba, tak potom pride aj velka ,hojnost”.



Vazeni Ctenafi, prave jste docetli ukazku z knihy Ako byt GspeSnym realitnym maklérom a pritom
sa z toho nezblaznit?.
Pokud se Vam ukazka libila, na nasem webu si miiZete zakoupit celou knihu.



