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Dneska uzZ nestaci byt dobry jen v tom, co délas. Pokud
netvofis na socialni sité, tak o tobé nikdo nevi. Skoro jako
bys neexistoval.

To je realita dnedni doby. At se nam to libi, nebo ne.
Pfichazi revoluce v odvétvi online marketingu.

NeZ se ponofime do konkrétnich strategii a hackd,
jak vybudovat osobni brand na socialnich sitich, chci ti
fict jednu zasadni véc: Nejsem teoretik. To, co ti v téhle
knize pfedam, neni vycuc z cizich blogl nebo prevypravény
motivacni bullsh*t. Je to deset let zkuSenosti, pokusd,
omyll, a hlavné vysledkd. A presné diky nim jsem dnes
tady a piSu tuhle knizku. Je to moje druha knizka v fadé,

a kdybych fekl svoji ucitelce na CeStinu, Ze nenapisu jednu
knizku, ale rovnou dvé, tak by se mi asi vysmala. TakZe
timto zdravim pani ucitelku. Nikdy se nenechte podcenovat.

Deset let. Tak dlouho uz aktivné tvofim na socialnich
sitich. No a poFad jsem nevyhorel. Rikat o sobg, Ze jsem
SOCIAL MASTER, mozna bude pro nékoho pfilis arogantni
a velké vychloubani, ale jakmile vam popisu svou cestu, tak
si mUZete udélat nazor sami, jestli je ndzev spravny. Ja bych
fekl, Ze jsem ten KLIC, jak uspét na socialnich sitich, nagel.

Jsem hrozné analyticky typ ¢lovéka a rad zkoumam,
proC véci maji Uspéch. Kdy7 si pfedstavite osobu, jak kazdy
den sedi nad grafem a zkouma cislicka, jsem to ja. Rad bych
vam viem predal to, co jsem béhem své cesty zanalyzoval,
aby Uspésnym tvlrcem na socialnich sitich mohl byt
kazdy. Je jedno, jestli je vam 15 nebo 45. Je jedno, jestli
jste student nebo vedete obfi firmu. Je jedno, co délate za
praci. Pokud budete nasledovat tuhle knihu a know-how,
které vam chci predat, Uspésni mdzeme byt vsichni.

Mozna si fikate, jaka je moje motivace pfedat svoje
know-how, kdyZ si jenom vytvofim konkurenci. Mou
motivaci je fakt, Ze kdyby mé mladsi ja naslo na zacatku
mé tvorby podobnou knihu, usetfilo by si hodné padd,









vyhozenych penéz a tfeba by mu to zménilo pohled na
svét, nebo i kompletné od zakladu cely Zivot. Chci, aby
tahle knizka pomohla vytvofit dalsi skvélé tvirce, ktefi maji
co predat.

Uz jako maly kluk jsem chtél byt ,,znamou® osobnosti
a ziskat uznani. Chtél jsem, aby mé lidi obdivovali. Chtél
jsem dokazat velké véci. Jenom jsem nevédél, v cem chci
byt vlastné nejlepsi. Jak jsem teda zacal?



KDE SE VZALA
MA VASEN PRO
SOCIALNI SITE

Jsem ro¢nik 1997. Vyrdstal jsem v dobé, kdy jesté frcely
tlacitkové telefony, vyrabély se prvni MP3 pfehravace

a socialni sité, jak je zname, neexistovaly. Moje generace
si chatovala na ICQ nebo pozdéji na Skypu. PiSu o tom

s takovou nostalgii, aZ si fikam, Ze jsem normalné stary, ale
pravda je takovd, Ze za poslednich 15 let se doba tak Silené
zrychlila, Ze je to aZ neuvéfitelné. Jakmile pfisly dotykové
telefony a lepsi pocitace, dorazila i prvni vétsi socialni

sit — Facebook. Uz tehdy, jelikoz jsem byl dost kreativni,
jsem uvazoval, jak se da na tom internetu vydélat néjaka
ta kacka.

Protoze jsem vyrlstal s mamkou samozivitelkou, tak
jsem premyslel takovym zplsobem, abych byl co nejdfiv
samostatny a mama za mé nemusela utracet tolik penéz.
Zaroven mé hnal pocit, Ze bych chtél nosit obleceni nebo
délat stejné véci, jaké délaji ty bohaté déti z mého mésta.
JelikoZ jsme s mamou neméli penize, byli jsme nuceni
se prestéhovat z rodného mésta k teté. ProtoZe jsem byl
daleko od svych kamaradl a nemél s kym béhat po venku
(v novém mésté jsem nikoho neznal), naucil jsem se zhruba
v mych 15 letech délat webové stranky.

Zacal jsem se Silenym zpUsobem zajimat o knizky
o marketingu, o psychologii a chovani lidi a nasledné o to,

1



jak tvofit weboveé stranky, a zalozil si digitalni agenturu,

ve které jsem mél pét spolupracovnikil. VSichni byli
externisté, ktefi byli z rliznych mést po celé republice. Jeden
programoval, druhy délal ilustrace, ja jsem délal webdesign
a domlouval klienty, a podobné. Ted, kdyZ se na to zpétné
kouknu, bylo velice vtipné, kdyZ patnactilety kluk pfisel za
Ctyficetiletym podnikatelem a snazil se mu radit, jak udélat
lepsi web a marketing. KaZdopadné nebudu vam lhat; diky
své houZevnatosti jsem mél docela dost klientd. Protoze
ten patnactilety kluk se nenechal jen tak odradit a na
kazdou otazku mél vidy pro klienta odpovéd.

Z téhle prace, kdy jsem délal weby, jsem si dokazal
vydélat 30—40 tisic za mésic. VSechno jsem to fakturoval
pfes svého stryce, ktery mél Zivnost. Je dllezité véci délat
legalné a s rozumem.

Jakmile se ale objevil Facebook, ma pozornost
se hodné zménila, protoZe jsem nasel diru, jak na ném
vydélavat prakticky bez nakladd: Vytvofil jsem si dvé
webové stranky, které slouzily jako magazin. Informovaly
o rizném déni a tématech. Psal jsem tam o rlznych
viralnich tématech, ktera jsem nasel na internetu. Vzdycky
jsem si nasel video, které mélo spousty zhlédnuti a udélal
jsem o ném ¢lanek. Napfiklad o tom, jak muz necekané
pozadal pritelkyni o ruku v obchodaku, ale ona ho odmitla.

Tyhle clanky jsem sdilel do vSemozné tematicky
ladénych facebookovych skupin véetné skupin s clanky.

A asi mi nebudete véfit, ale prdmérné jsem na ¢lanku
dosahoval 60-100 tisic pfecteni. Na podobnych ¢lancich
byla reklama od Googlu, coz mi vydélavalo desitky

tisic korun.

Tohle jsem délal par mésicl, nez za mnou pfisel
mUj nejlepsi kamarad s tim, Ze chce zacit fotit, a koupil
si zrcadlovku. A tady se zrodila v moji hlavé myslenka:
JDEME TOCIT NA YOUTUBE!
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Pamatuju si ten moment, jako by to bylo dneska. Dva
kluci, mné bylo 18 a mému nejlepSimu kamaradovi
Albertovi 16 let, sedime u jeho rodicd na zahradé a ja si
predstavuji, Ze bychom méli zacit natacet na YouTube.
Hned mi pfisly na mysl otazky typu: Co budeme natacet?
Jak se budeme jmenovat? Jak to chce$ udélat, aby to

lidi sledovali?

Protoze jsem studoval marketing, znacky
a psychologii, tak jsem hned na druhy den pfiSel s planem.
Vymyslel jsem nazev Pimps. Proc¢? Protoze je to zvucné
a kratké. Co budeme natacet? Zacneme nahanét pozornost
na tom, co tu chybi, coz byly pranky. Jako spravni tvlrci
jsme si totiz udélali research trhu, a jak jsme zjistili, tehdy
prosté tato videa, kterd byla extrémné popularni po celém
svéte, u nas chybéla. A jak to dostaneme mezi lidi? No
tady jsem vyuzil svoje magaziny, které poutaly velkou
pozornost — o kazdém videu jsem napsal ¢lanek a sdilel to
na facebookovych skupinach.

Uznavam, byly to trosku bulvarni a Sokujici ¢lanky
typu ,,Mladik nacapal svého kamarada s jeho pfitelkyni.
To, co se stalo, nikdo necekal®, nicméné tim jsme docilili,
Ze uz prvni video na nasem kanale mélo 30 tisic views za 4
dny. Pamatuji si, jak jsme sedéli a jenom si fikali: ,Okay, tak
jsme asi nasli zplGsob, jak udélat obfi kanal.” Na tématech,
jako jsou pranky, jsme nasbirali za rok a tvrt pfes 100 tisic
odbératell na YouTube.

Postupem casu, protozZe jsme byli starsi, jsme chtéli
cely ten koncept pfedélat a zacit pracovat na néem jiném
neZ jen na srandi¢kach. Rekli jsem si, 7e budeme délat
socialni experimenty a rdzné challenge mezi sebou. Chtéli
jsme se dostavat do diskomfortu a testovat své limity.
Pamatuji si, Ze to bylo zrovna obdobi, kdy jsem skoncil
Skolu a nechal se zaméstnat, protoze vsechno, co nam
YouTube vydélal, jsme do né&j vrazeli zpét.
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Pracoval jsem jako grafik v jedné firmé, ktera délala
designové zastfeSeni na bazény do celého svéta. Pres tyden
jsem chodil do prace a o vikendech jsme vzdycky nataceli.
Silené& nas to bavilo. Zhruba po 10 mésicich jsem praci
opustil, udélal si Zivnost a Sel délat full-time youtubera.

Kdyz7 si na to vzpomenu, byla to hrozné vtipna
situace. Jeden den jsem totiz nepfisel do prace, jelikoZ jsme
si s klukama fekli, Ze procestujeme Evropu v auté a celé to
natocime. Jak jsem se potom do prace vratil, m{j $éf mi
fekl, Ze celou tu cestu vidél, Ze ho to extrémné bavilo a ze
citi, Ze chci dat vypovéd. Tak jsme se v klidu dohodli a ja
jsem mohl jesté ten den odejit.
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Béhem tfi let jsme se stali jednim z nejsledovanéjsich
kandald na ceském internetu. Vytvareli jsme challenge,
cestovni videa... prosté jsme natocili cokoliv Sileného,
co nas napadlo. No a protoZe jsme po nasi cesté poznali
spoustu dobrych kamaradd, ktefi chtéli taky tvofit, fekli
jsme si, Ze z nich udélame tvirce. Proto pfisel na fadu
projekt BETA.



BETA

BETA byl dalsi projekt a kanal na YouTube, ktery byl
vytvofen za Ucelem formovani dalSich influencer(. Jako
banda kamaradl jsme si pronajali velky barak, v kterém
se aktivné tvofil obsah, navzajem se podporovali a tvofili
spolu. Vznikla v ném spousta velkych jmen, kterym jsme
predali nase know-how, jak uspét. VSichni dodnes tvofi
a vydélavaji si prostfednictvim socialnich siti.

Celd BETA byla zase jedine¢na. V Cesku do té doby
nebyla banda, ktera by bydlela spolu a natacela rdzna
Silend videa. Je to podle mé sen kazdého kluka, mit partu
kamaradd, se kterou bydli, mdze s ni zazivat blaznivé
zazitky a u toho vydélat penize...

Pro¢ vam tyto osobni pfibéhy a zkuSenosti pfedavam?
Chci, abyste mé jednak vice poznali a jednak vidéli, co
vSechno mam za sebou a Ze mam realné vysledky. Osobné
totiz nenavidim fakt, ze vétSinou ti, ktefi nic neumi, uci.
Zaroven budu v ¢astech, kde si budeme predavat know-
how, odkazovat pravé na své zkusenosti uvedené v knize, at
mate pfehled. Vitejte v mém pfibéhul

Za rok a pll jsme se s klukama prestéhovali a ja
Sel svou vlastni cestou. Udélal jsem si sélo kanal na
YouTube jménem Charlie‘s Factory, na néjz jsem natacel
videa o obleceni a teniskach. Jak jsem zacal vydélavat
vétsi penize, Silenym zplsobem mé chytla mdda, a proto
jsem si vytvofil vlastni znacku obleceni, kterou jsem
pojmenoval Fairytale.

ProtoZe jsem uz mél za ty roky opravdu dobfe
vytvofenou osobni znacku, byl jsem jejim prostfednictvim
schopny monetizovat své publikum a dosah. Za prvni
pllrok jsem prodal pres 3 000 kusl obleceni. Jenom bych
rad podotknul, Ze mikinu jsem prodaval za 3 600 K¢. Jak
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jsem zjistil, e KLICEM k nejvétsimu vydélku a monetizaci
jsou vlastni produkty, rozhodl jsem se v tomto modelu
pokracovat. Zkoumal jsem, jak mohu nejlépe jako tvirce
monetizovat své publikum, a pfisel k zjiSténi, Ze vlastni
kvalitni produkty zaroven pomahaji tvlrci budovat jeho

vlastni znacku. Je to dalsi véc, kterd jej pomaha definovat.

CHARLIE X KIF

Rad bych jesté zminil jednu soucast mé cesty, kterou
potfebujete na Uvod znat, a to je mdj podil na vytvoreni
Ceské a slovenské scéné. Mluvim o klukovi jménem Kif.
ProtoZe umim vycitit pfirozeny talent lidi, ktefi by mohli
prorazit na socialnich sitich, u tohoto kluka si toho neslo
nevSimnout. Jak to celé zacalo?

Jednou jsem 3Sel nakoupit do Lidlu a pfibéhl za mnou
maly kluk s neuvéfitelnou energii a elanem. Tehdy mu bylo

13. Vypadal dobfe, byl obleceny ve skejtovém stylu jako

maly dospélak. PriSel a pta se mé, jestli by se se mnou mohl

vyfotit. Rikam, Ze urcité mlze. Jak byl nad$eny, a protoze
Sla z ného dobra energie, tak jsme se na pét minut

i zakecali. Absolutné mé odzbrojil tim, jak dospéle uvazoval
a jak zdravy mél pohled na svét. Podobného mladého kluka

jsem jesté nikdy nepotkal, proto mi automaticky z@stal
vV paméti.
O tyden pozdéji jsem na né&j narazil znovu. Zase za

mnou pfiSel s neuvéfitelnou energii, ale tentokrat i se svymi

bratry. To uz jsem si fikal, Ze nemdze byt ndhoda. Pozdéji
jsem jej kontaktoval a zeptal se, jestli by se mnou nechtél
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VaZeni &tenéafi, pravé jste docetli ukazku z knihy Charlie Sramek: SOCIAL MASTER.
Pokud se Vam ukazka libila, na nasem webu si miiZete zakoupit celou knihu.



