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NAVOD, JAK DOJIT K CILI A STAT SE USPESNYM MAKLEREM,
ALE ZAROVEN CLOVEKEM, KTERY SI UZIVA HOJNOSTI A MA CAS
| SVOJI RODINU, KONICKY, KAMARADY, SPORT, CESTOVANI
A VSEHO HEZKEHO, CO ZIVOT PRINASI.

CHCETE SE DOZVEDET JAK?
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KNIHA JAK BYT USPESNY REALITNi MAKLER
A PRITOM SE Z TOHO NEZBLAZNIT?

Vsechna prava vyhrazena



NECO O MNE:

Jsem vizionar a dFic.

Jako prvni jsem délal videoprohlidky nemovitosti v CR a soust¥edil
se na to, co jini nedélaji, snazil se jit s dobou a fesil to, co klienti
chtéji a vyzaduji.

Vénuji se pres 17 let realitnimu oboru, jak z pozice realitniho
maklére, tak manazera a majitele realitni kancelare. Jsem zakladatelem
a lektorem VRK Academy, kde skolim obchodnim dovednostem a sna-
Zim se predavat své zkusenosti a znalosti z realitniho oboru. Vedu tymo-
vy i individualni koucink a mentoring. Dale plsobim jako tutor na LIGS
University, kde mam na starosti realitni program MBA a PhD Reality.

Vystudoval jsem magisterské a doktorské studium na LIGS Uni-
versity. Déle jsem vystudoval koucink na CVUT a Skolu Feng shui a dalsi
kurzy a seminare zamérené jak na byznys kurzy, tak kurzy osobniho roz-
voje. Stale se snazim vzdélavat, pracovat na sobé a ziskavat jak teore-
tické, tak i praktické znalosti.

Mam za sebou pres 750 prodeju nemovitosti jako realitni maklér
a se svym tymem pres 5000 prodeji a pronajmui nemovitosti.

Jsem zastancem, Ze clovék musi na sobé makat a udélat pro
svyj cil maximum, ale také zaroven mit ¢as a sebe a svoje okoli a svoje
konicky a zajmy.



Motto:

~Neuspéch nas uéi byt lepsimi a silnéjsimi.
Kdo chce uspét, musi vytrvat a nevzdat svdj cil ”

.Zivot je otézkou priorit.”

Jan Pibil, PhD, MBA
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PREDMLUVA

Kdyz jsem se rozhodl, ze budu délat praci realitniho maklére, tak jsem
si vibec nedokazal predstavit, co vSechno tato prace obnasi a co vse
musim umét, abych se stal Uspésnym realitnim maklérem.

Zacal jsem ve 23 letech, kdyz mi na vysoké skole oznamili, ze mi bohu-
zel pro velky pocet zakd nedaji Sanci jit na dalsi zkousku a musim studi-
um opakovat. Ja se citil podveden a studium jsem ukoncil.

Pro mé tenkrat skondil svét, svét spravedInosti. Toho, v co jsem véfil -
Ze kazdy kazdému pomah3, Ze pravda zvitézi, a Ze to preci neni mozné.

Dnes to vidim jako velké pozitivum, a jak fikdam: vSe ma v zZivoté néjaky
smysl a toto mélo smysl ten, zZe jsem musel nastoupit do prace a délat
brigady. Musel jsem se naucit vydélavat penize, vazit si hodnoty penéz.
Mél jsem svij sen a za tim si Sel.

Pokud chcete délat nebo délate praci realitniho maklére a citite to

i vnitfné, bude z Vas vyborny realitni maklér. Pokud to tak necitite, do-
porucuji, abyste délali jinou praci, jelikoz nebudete nikdy tak Gspésni,
jak byste chtéli.



uvoD

Cetl jsem desitky knih o Gspé&snych lidech a obchodnicich, majitelich
velkych firem a nadnarodnich spole¢nostech. Navody, jak je to vlastné
strasné jednoduché vydélat miliony za par mésicu.

Vsude vidite, jak ukazuji své velké domy, luxusni auta, sbirky sSperkd, ale
toto vse je hodné pomijivé a muze byt ¢asové omezené.

Cesta k tomuto Uspéchu je vsak velice zdlouhava a narocna
a ¢lovék musi na sobé hodné pracovat a také byt vytrvaly.

Opravdu Uspésni lidé vétsinou zacali od ,piky”, nemohli se prosadit,
neslo jim to. Dostali se nahoru, potom zase spadli doli. Nechlubi se
domy a penézi a lidé je obdivuji za to, co umi, co dokazali a kolik lidi
vedle nich je Uspésnych.

Opravdu Uspésni lidé zlstanou sami sebou a dokazi zit ,neobycejné
obycejny Zivot.” Toto vysvétlim v dalSich kapitolach. Srovnal bych to s
vychodni medicinou. Tam je motto, ¢im méné ma lékar pacientd, tim je
lepsi lékar.

V zapadnim svéteé je to presné naopak. Tady se |ékafi chlubi tim, ze maji
tisice pacientd. Ale kdyz se nad tim ¢lovék zamysli, tak dle mého nazoru
je uspésny lékar ten, ktery vyléci pacienty a da jim navod, jak zdravé Zit.
Potom potrebuji doktora v momenté, kdyz si ublizi, nebo se jim néco
stane.

Toto plati i v obchodé. Dobry obchodnik je ten, ktery méa dobré refe-
rence a lidem proda danou véc nebo sluzbu v dobré vite, a hlavné musi
byt opravdovy ,profik” v daném oboru.

Opét feknu priklad: Neustdle mé& nahanéli rizni finanéni poradci, ktefi
nabizeli investi¢ni program, jak je to Uzasné a kolik penéz se da na in-
vesticich vydélavat. Také se Vam to stalo? S nékterymi jsem si dal schiz-
ku a ma prvni otazka po jejich prezentaci a ukazkach ,kolacd” byla:
+A kolik na téchto investicich vydélavate Vy?” Co myslite, ze fekli?

«No...ja za¢indm a musi to byt delsi dobu...no...jesté ne...protoze..."”
Tak jsem vSem fekl, Ze az mi ukazou konkrétni Cisla a Cas, za jak dlouho
toho dosahli, at pfijdou...Nepfisel nikdo.

A takto je to i se vzdélavanim.



Kdyz jsem v pozdéjsich letech psal doktorandskou disertacni praci

o vzdélavani, tak jsem studoval koncepty vysokych skol. Cely systém
by to chtélo prohnat velkymi zménami, a potom si myslim, ze by lidé

v Uspésnosti byli tplné nékde jinde. Pfitom musi navstévovat kurzy

a vzdélavat se dal, coz je samoziejmé dobre, ale zdklady by mohly byt
lepsi a ja doufam, Ze se k tomu ¢asem prece jen dospéje...

Nastésti jsem v pozdéjsi dobé nasel vysokou skolu, kterd méla smysl|
a presné mi dala to, co jsem potreboval a moc rad ji doporucu;ji dal,
ale o tom pozdéji.

Nicméné to je moje krédo, pokud mé finanéni poradce radit o financich
a investicich, mél by byt Uspésny v daném oboru. Mél by mit zkusenosti
a ukazat, Ze to tak opravdu je. Potom budete radi investovat tak, jak
on radi.

Pokud pfednasim o podnikani a ekonomii, mél bych v tomto oboru byt
Uspésny a potom mohu radit ostatnim.

Toto plati i v realitach, pokud budete opravdovi profesionalové v tomto
oboru, tak budete davéryhodni a ukazete z Vasi zkusenosti, Ze to jde

a dany clovék Vam bude dlvérovat a prislusSnou nemovitost rad pres
Vas proda nebo koupi. K tomuto vede cesta, kterd muze byt kratka
nebo i dlouha. Jakou si zvolite, to zalezi na Vas samotnych!



KAPITOLA 1

CO VLASTNE CHCI DOKAZAT V REALITACH A V ZIVOTE?
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Z vlastni zkusenosti jsem pochopil, Ze prace realitniho maklére je jedna

vevs

Co vlastné chcete dosdhnout v realitdch a vlastné i v Zivoté?

Pro¢ se na to ptdm? Pokud nemate jasny cil, budete stéle dokola v ko-
le¢ku, bude a nebude se Vam dafrit.

Pribéh élovéka s kokosem:

Sedi domorodec na krasném ostrové pod palmou a popiji z jeho ,, ulo-
veného ,, kokosu bambusovym brckem, usmiva se, kouka a poslouch3,
jak more hezky Sumi a slunicko odrazi své zlatavé paprsky od hladiny
more. PFipluje luxusni jachta, vystoupi z ni muz, pfijde k domorodci, pfi-
sedne si a kouka se na tu krasu. Vidi stovky palem a hned ho napadne
podnikatelsky zamér.

Rekne domorodci: “Mam pro Vas obchodni pfileZitost.

Mazeme spolecné zacit prodavat kokosy a udélat z toho velky byznys.
Budeme dovazet kokosovy olej do celého svéta, udélame pobocky,
vezmeme lidi a aZ to vSe dokazeme, tak budeme na ostrové sedét pod
palmou, popijet z kokosu, budeme se usmivat a budeme Stastni.

Muz se na néj podival a fekl: ,Ale pane, to ja preci délam

a jsem stastny.” Muz sklesle nastoupil na jeho jachtu, kde ho cekala
hromada pracovnich zalezitosti na vyfrizeni a plul dal. A muz na plazi
pod palmou se déle umival, s ¢istou hlavou se kochal krasnym morem.

Tento pfibéh ukazuje, ze nékomu k Zivotu stac¢i malo, nékomu hodné,
nékdo chce velké domy a luxusni auta, nékdo chce maly domecek
a nemit starosti.

Chcete pracovat 12 hodin denné, soboty, nedéle, vydélavat miliony
mésicné a byt sami, jelikoz manzel nebo manzelka od vas utekli? Nemit
¢as na sport a kamarady? Potom nastane obdobi, ze télo rfekne dost

a vSechny penize, co jste vydélavali, budete davat na uzdraveni? Po-
divejte se na Uspésné lidi, jako je Steve Jobs. Jak dopadli? Obétovali
préaci vSechno véetné svého zdravi.
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Proc to pisu?
Je to vlastné i moje zkusenost.

Pred 10 lety jsem mél nékolik pobo-
¢ek a délal jsem i realitniho maklére
a byl jsem schopen sam prodat i 10
nemovitosti za mésic. Mél jsem kras-
né penize, bydleli jsme v nddherném
mezonetovém byté v Praze. Jedno-
ho dne ve 2 rano, kdyz jsem praco-
val, se mi neudélalo dobre.

-

Tenkrat jsem to néjak rozdychal a Sel spat. Ale zacalo se to opakovat
a najednou mi prestavalo fungovat télo.

Zvolnil jsem, chodil k doktorim a po vsech vysetfeni mi bylo feceno,
Ze je to syndrom vyhoreni.

Zacal jsem to studovat a prisel na to, ze mi vlastné dosly baterky.
Prosté télo ¢lovéka stale upozornuje, a kdyz ho nevnimate, tak upozor-
ni vic a potom jesté a potom...muze byt pozdé. Zacal jsem mit psycho-
somatické projevy.

To jsou projevy, ze télo si vlastné zacne délat, co chce a obcas vas do-
stane na lopatky, obcas se vam udéla tak Spatné, ze nejste schopni
délat nic.

Jediné, co na to pomah3, je to vSe vnimat a hlavné néco zménit.

Zacal jsem o vSéem premyslet a premyslel jsem, za ¢im se vlastné stéle
honim, kdyz vlastné nejsem schopen ted'skoro nic.

V ten moment jsem si stanovil cil, po tom jsem Sel a ze vSeho jsem se
dostal, bez podplrnych praska, které stejné nic nevyresi, jen oddali.

Souvisi vSe se vS§im, a proto jsem zacal na sobé pracovat z pozice vzdé-
lavani, Sel na potrebné kurzy od time managmentu az po starani se
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o mysl| a télo.

Udélal jsem vysokou skolu a kurzy, které jsem si chtél vzdy udélat, jako
treba koucink. Zacal jsem pracovat o hodné efektivnéji a naordinoval si
Cas pro sebe, pro rodinu, zajmy a konicky.

Dnes na dovolené opravdu dovolenkuji, vypindm hlavu a nepracuji,
nebo velice omezené, vsichni to védi a respektuiji to.

Kdyz ma moje dité néjaké vystoupeni, tak tam jsem, i kdyz bych pfrisel
o statisice. Pisi to proto, Ze stovky mozna tisice maklérd, managerl a
majiteld na tom byli stejné nebo jsou podobné, a proto je potreba vse
nastavit jinak, jinak se z toho opravdu muzete zblaznit, jako se to stalo
mnoha Uspésnym lidem.

Penize jsou potreba a davaji ¢lovéku i svobodu, jen je potfeba si nasta-
vit vztah k penézim.

Kdyz nékdo déla néjakou praci jen kvili penézim, jak myslite, Ze do-
padne?

Opét priklad. Kdyz chtéji novomanzelé potomka, vite sami, Ze to vétsi-
nou nejde nebo otéhotnéni partnerky trva dlouhou dobu.

A potom, kdyz na to pfestanou myslet, najednou to jde.
Jak je to mozné?

Toto jsem hodné studoval a vénoval jsem se tomu.

Kdyz néco opravdu chci a jdu za tim, za kazdou cenu, tak se to vétsinou
nepovede, nebo to dlouho trva.

Co se stane, kdyz mate néjaky cil a jdete potom a pracujete na sobé
a resite jen cil a co proto udélat Iépe a jinak?

Cile se podafi dosahnout dfriv.
Kdyz realitni maklér bude délat svoji praci jen pro penize a myslet jen
na penize, co myslite, Ze se mu stane?

Bude mit reference? Bude po 2 letech tak Gspésny? Ja myslim, ze ne.
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DVA PRIKLADY MAKLERU

Jeden chce za kazdou vydélavat jen penize:

Je krasné obleceny, jezdi

v luxusnim auté na leasing,
bydli v luxusnim byté a plati
bud’ velky najem, nebo vy-
sokou hypotéku.

Co tento ¢lovék musi?
Vydélavat hodné penéz, ale
po delsi dobé za kazdouce-
nu. Toto se projevi na jeho
obchodu, Ze se nevzdélava
a nepracuje na sobé. Bude
fesit, jak na klientovi pouze
vydélat.

(.,

Myslite, Ze to majitel nemovitosti nevidi?

Neciti? Da mu dobré reference?

Druhy maklér?
Stanovi si cil, co chce délat

- Jakou oblast?

- Co chce v tomto oboru dosdhnout?

- Do kdy?

- Udéla si byznys plan

- Zacne se vzdélavat a
pracovat na sobé

- Nedéla reality jen
kvali penézdm, ale
chce si udélat
jméno, reference

- Je proklietsky

Snazi se jit s dobou
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Vazeni Ctenéfi, prave jste docetli ukazku z knihy Jak byt ispésny realitni maklér a pfitom se z toho
nezblaznit?.
Pokud se Vam ukazka libila, na nasem webu si miiZete zakoupit celou knihu.



